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PERFIL

Executivo com mais de 25 anos abrindo, dirigindo e fazendo crescer operações no Brasil e na América Latina para
fabricantes de tecnologia dos EUA, Europa e Ásia. Responsabilidade total por P&L de até US$ 150 milhões, abertura
de subsidiária, redes de distribuidores, contas-chave, assistência técnica e conformidade local (CLT, tributos,
importação, ANVISA, ABNT). Especialista em robótica: robôs de serviço (Pudu, Unitree, Deep Robotics), intralogística
(Geek+) e robôs industriais (FANUC, Mitsubishi), com forte atuação nos setores médico, automotivo e siderúrgico.
Engenheiro Eletricista, MBA em Negócios Internacionais (FGV). Fluente em português, inglês e espanhol.

PRINCIPAIS RESULTADOS

COMPETÊNCIAS

GESTÃO GERAL
P&L do país · entrada no mercado · abertura de subsidiária ·
turnaround · reporte ao board · integração de M&A · plano de
negócios

COMERCIAL
Redes de distribuidores e agentes · contas-chave · vendas
consultivas CAPEX e OEM · licitações · pricing · SPIN Selling

OPERAÇÕES E CONFORMIDADE
Assistência técnica e pós-venda · nacionalização ·
importação/exportação · CLT · ANVISA · ABNT · ISO · FDA

TECNOLOGIA
Robôs de serviço · AMR/AGV · robôs industriais (SCARA, 6
eixos) · humanoides e quadrúpedes · Indústria 4.0 · IoT ·
ROS

EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL

2024 – hoje
Brasil

PD7 Robotics

Head de Robótica, Brasil e América do Sul

2023 – 2024
Verona, Itália

AC&E S.r.l.

Diretor, Brasil e América do Sul

P&L de US$ 150 milhões na América Latina pela ITW ·
Instron; receita regional +30%; 70 profissionais em 10+
países

AC&E Brasil: subsidiária reestruturada e nova filial em
São Paulo; faturamento +100% em 12 meses

PD7 Robotics: operação de robótica criada do zero até
30 pessoas; custos de serviço −20%

Aquisição da EMIC (2008): valuation, due diligence e
integração; custo de importação −35%, prazos −60%

110%+ da meta por quatro anos seguidos; até 173% do
plano anual na Instron

P&L completo da vertical de robótica: estratégia de fornecedores, linhas de negócio, plano anual e
reportes trimestrais ao board

Estruturei a operação: organograma, contratação de vendas, engenharia e serviços (30 pessoas)

Negociei parcerias com Pudu, Unitree, Deep Robotics e Geek+; portfólio multimarcas de AMR/AGV e
robôs de serviço

Redesenhei a assistência técnica e o pós-venda, reduzindo custos operacionais em 20%

Missão de negócios a Shenzhen e criação de correspondente na China

Reestruturei a subsidiária brasileira e abri nova filial em São Paulo; faturamento +100% em 12 meses

Trouxe clientes da China, Espanha, Itália e Coreia; criei o modelo de negócios Brasil–China

Abri o mercado norte-americano para clientes brasileiros, com aumento de 15% nas exportações

Adaptei soluções chinesas à regulamentação brasileira, incluindo ANVISA

Fornecedor exclusivo para Electrolux, BYD, Goglio, Ferrero, Barilla, Heinz e E80 Group
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2020 – 2023
Michigan, EUA

Shorewise Consulting

Diretor, América Latina e Europa

2005 – 2020
Illinois e
Massachusetts,
EUA

ITW · Instron

Country Manager Brasil e depois Diretor Comercial América Latina

1996 – 2005
Brasil

Instron

Engenheiro de Vendas e depois Gerente de Vendas Brasil

Base
São Paulo

HP · Ericsson · UNIDO/ABINEE · Motorola

Engenharia e produto

FORMAÇÃO

Cursos: programação de robôs FANUC · SPIN Selling (Huthwaite)
· Mendix low-code (Siemens) · Python (GTx) · Qualidade em
serviços Disney · IELTS 8.5 (C1)

ASSOCIAÇÕES E CONSELHOS

IDIOMAS

Português (nativo) · Inglês (fluente, IELTS 8.5 / C1) ·
Espanhol (fluente)

RECONHECIMENTO

DISPONIBILIDADE

Disponível para viagens internacionais e relocação · Reside
em São Paulo · Presencial ou híbrido

Projetos, vídeos e recomendações:
celso.nisterenko.com

Abri escritórios em São Paulo, México, Colômbia e Argentina; equipe de mais de 50 pessoas

Contratei e treinei equipe na Espanha e em Portugal para atender a Europa com talentos latino-
americanos

US$ 4,5 milhões em novos contratos de IoT e Indústria 4.0; parceria Mendix low-code com a Siemens

Parceria de IoT com a Teltonika para projetos de cidade inteligente no Rio de Janeiro

P&L regional de US$ 150 milhões; crescimento de 30% com reestruturação de preços e canais

70 profissionais (vendas diretas e parceiros) em mais de 10 países; prazos de entrega 40% menores

Liderei a aquisição da EMIC em 2008: valuation, due diligence, integração de 58 técnicos, da fábrica
de Curitiba e de 5 centros de serviço

Nacionalizei plataformas com P&D dos EUA e Reino Unido: custo de importação −35% e prazos −60%

Contas-chave em saúde e farma: Ministério da Saúde, Johnson & Johnson, Novo Nordisk, HCor, INTO,
INCA, Hospital Israelita Albert Einstein

Resultados do Brasil destacados no relatório anual 2010 da ITW na NYSE

Responsável pela linha de robótica, automação e sistemas customizados

Centro de testes turnkey da Audi em São José dos Pinhais com Schenck e Ransco: four-poster,
câmara climática e dinamômetro

Contas-chave: Petrobras, Volkswagen, Mercedes-Benz, Ford, GM, Fiat, Gerdau, Usiminas, Braskem,
USP

Introduzi a correlação digital de imagens no Brasil (1999)

Hewlett-Packard: projetos de instrumentação médica e laboratorial e o laboratório de calibração no
Brasil

Ericsson: nacionalização de sistemas de telecomunicações e qualificação de fornecedores locais

UNIDO/ABINEE: programa da ONU de subcontratação industrial; reduções tarifárias com o Ministério
do Comércio Exterior

Motorola: lançamento da linha de servidores PowerPC/Unix para Banco do Brasil e Caixa

MBA em Negócios Internacionais · FGV · Fundação
Getulio Vargas

Liderança Empreendedora · Babson College, EUA

Engenharia Elétrica · Universidade São Judas Tadeu ·
CREA-SP

Gestão da qualidade, auditor ISO 10011 · Fundação
Vanzolini

ABIMAQ: Vice-Presidente da Câmara de Controle de
Qualidade, Ensaio e Medição (2011–2013)

ABNT CB-26 Comitê Odonto-Médico-Hospitalar · AIST ·
CREA-SP

Conselho Consultivo exGV (FGV) · Conselho GLG ·
Dialectica · Corporate Connections Brasil

Favikon Top 1% criadores do LinkedIn no Brasil (2025);
64 mil seguidores

Resultados do Brasil destacados no relatório anual 2010
da ITW na NYSE

Palestrante no RIW 2025 sobre robôs de limpeza em data
centers e robôs humanoides
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