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PERFIL

Ejecutivo con más de 25 años abriendo, dirigiendo y haciendo crecer operaciones en Brasil y América Latina para
fabricantes de tecnología de EE. UU., Europa y Asia. Responsabilidad total de P&L de hasta US$ 150 M, apertura de
filiales, redes de distribuidores, cuentas clave, servicio técnico y cumplimiento local (legislación laboral CLT,
impuestos, importación, ANVISA, ABNT). Especialista en robótica: robots de servicio (Pudu, Unitree, Deep Robotics),
intralogística (Geek+) y robots industriales (FANUC, Mitsubishi), con amplia experiencia en los sectores médico,
automotriz y siderúrgico. Ingeniero Eléctrico, MBA en Negocios Internacionales (FGV). Dominio de portugués, inglés y
español.

RESULTADOS CLAVE

COMPETENCIAS

DIRECCIÓN GENERAL
P&L del país · entrada al mercado · apertura de filiales ·
turnaround · reporte al directorio · integración de M&A · plan
de negocios

COMERCIAL

Redes de distribuidores y agentes · cuentas clave · ventas
consultivas CAPEX y OEM · licitaciones · precios · SPIN
Selling

OPERACIONES Y CUMPLIMIENTO
Servicio técnico y posventa · localización ·
importación/exportación · CLT · ANVISA · ABNT · ISO · FDA

TECNOLOGÍA

Robots de servicio · AMR/AGV · robots industriales (SCARA,
6 ejes) · humanoides y cuadrúpedos · Industria 4.0 · IoT ·
ROS

EXPERIENCIA PROFESIONAL

2024 – hoy
Brasil

PD7 Robotics

Director de Robótica, Brasil y Sudamérica

2023 – 2024
Verona, Italia

AC&E S.r.l.

Director, Brasil y Sudamérica

P&L de US$ 150 M en América Latina en ITW · Instron;
ingresos regionales +30%; 70 profesionales en 10+
países

AC&E Brasil: filial reestructurada y nueva sucursal en
São Paulo; facturación +100% en 12 meses

PD7 Robotics: operación de robótica creada desde cero
hasta 30 personas; costos de servicio −20%

Adquisición de EMIC (2008): valuación, due diligence e
integración; costo de importación −35%, plazos −60%

110%+ de la cuota durante cuatro años seguidos; hasta
173% del plan anual en Instron

P&L completo de la vertical de robótica: estrategia de proveedores, líneas de negocio, plan anual e
informes trimestrales al directorio

Estructuré la operación: organigrama, contratación de ventas, ingeniería y servicio (30 personas)

Negocié alianzas con Pudu, Unitree, Deep Robotics y Geek+; portafolio multimarca de AMR/AGV y
robots de servicio

Rediseñé el servicio de campo y la posventa, reduciendo costos operativos un 20%

Misión comercial a Shenzhen y corresponsal en China

Reestructuré la filial brasileña y abrí una nueva sucursal en São Paulo; facturación +100% en 12
meses

Incorporé clientes de China, España, Italia y Corea; creé el modelo de negocios Brasil–China

Abrí el mercado norteamericano para clientes brasileños, con un 15% más de exportaciones

Adapté soluciones chinas a la regulación brasileña, incluida ANVISA

Proveedor exclusivo para Electrolux, BYD, Goglio, Ferrero, Barilla, Heinz y E80 Group
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2020 – 2023
Michigan, EE. UU.

Shorewise Consulting

Director, América Latina y Europa

2005 – 2020
Illinois y
Massachusetts,
EE. UU.

ITW · Instron

Country Manager Brasil y luego Director Comercial América Latina

1996 – 2005
Brasil

Instron

Ingeniero de Ventas y luego Gerente de Ventas Brasil

Base
São Paulo

HP · Ericsson · UNIDO/ABINEE · Motorola

Ingeniería y producto

FORMACIÓN

Cursos: programación de robots FANUC · SPIN Selling
(Huthwaite) · Mendix low-code (Siemens) · Python (GTx) · Calidad
de servicio Disney · IELTS 8.5 (C1)

ASOCIACIONES Y CONSEJOS

IDIOMAS

Portugués (nativo) · Inglés (fluido, IELTS 8.5 / C1) · Español
(fluido)

RECONOCIMIENTOS

DISPONIBILIDAD

Disponible para viajes internacionales y reubicación · Reside
en São Paulo · Presencial o híbrido

Proyectos, videos y recomendaciones:
celso.nisterenko.com

Abrí oficinas en São Paulo, México, Colombia y Argentina; equipo de más de 50 personas

Contraté y formé personal en España y Portugal para atender Europa con talento latinoamericano

US$ 4,5 M en nuevos contratos de IoT e Industria 4.0; alianza Mendix low-code con Siemens

Alianza IoT con Teltonika para proyectos de ciudad inteligente en Río de Janeiro

P&L regional de US$ 150 M; crecimiento del 30% con reestructuración de precios y canales

70 profesionales (ventas directas y socios) en más de 10 países; plazos de entrega −40%

Dirigí la adquisición de EMIC en 2008: valuación, due diligence, integración de 58 técnicos, la planta
de Curitiba y 5 centros de servicio

Nacionalicé plataformas con I+D de EE. UU. y Reino Unido: costo de importación −35% y plazos −60%

Cuentas clave en salud y farma: Ministerio de Salud, Johnson & Johnson, Novo Nordisk, HCor, INTO,
INCA, Hospital Israelita Albert Einstein

Resultados de Brasil destacados en el informe anual 2010 de ITW en la NYSE

Responsable de la línea de robótica, automatización y sistemas a medida

Centro de pruebas llave en mano de Audi en São José dos Pinhais con Schenck y Ransco

Cuentas clave: Petrobras, Volkswagen, Mercedes-Benz, Ford, GM, Fiat, Gerdau, Usiminas, Braskem,
USP

Introduje la correlación digital de imágenes en Brasil (1999)

Hewlett-Packard: proyectos de instrumentación médica y de laboratorio y el laboratorio de calibración
en Brasil

Ericsson: nacionalización de sistemas de telecomunicaciones y calificación de proveedores locales

UNIDO/ABINEE: programa de la ONU de subcontratación industrial; reducciones arancelarias con el
Ministerio de Comercio Exterior

Motorola: lanzamiento de la línea de servidores PowerPC/Unix para Banco do Brasil y Caixa

MBA en Negocios Internacionales · FGV · Fundação
Getulio Vargas

Liderazgo Emprendedor · Babson College, EE. UU.

Ingeniería Eléctrica · Universidade São Judas Tadeu ·
CREA-SP

Gestión de la calidad, auditor ISO 10011 · Fundação
Vanzolini

ABIMAQ: Vicepresidente de la Cámara de Control de
Calidad, Ensayo y Medición (2011–2013)

ABNT CB-26 Comité Odonto-Médico-Hospitalario · AIST ·
CREA-SP
Consejo Consultivo exGV (egresados FGV) · Consejo GLG ·
experto Dialectica · cofundador Corporate Connections
Brasil

Favikon Top 1% de creadores de LinkedIn en Brasil
(2025); 64 mil seguidores

Resultados de Brasil destacados en el informe anual 2010
de ITW en la NYSE

Ponente en RIW 2025 sobre robots de limpieza en
centros de datos y robots humanoides
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